
DEINE AUFGABEN

Du bist der direkte Ansprechpartner für unsere
Kunden der Immobilienwirtschaft.
Du bist verantwortlich für die fachliche
Beratung und intensive Betreuung deiner
Kunden von der Angebotserstellung bis zum
Vertragsabschluss.
Du arbeitest eng mit deinen Kollegen aus dem
Vertrieb und der Schadensabteilung zusammen.
Du erstellst regelmäßige Reportings für deine
Kunden, um sie optimal zu betreuen.
Du hast Lust, eigene Ideen einzubringen und in
Projekten mitzuwirken.

Bei unserem Kunden handelt es sich um einen
unabhängigen, mittelständischen Ver-
sicherungsmakler mit Sitz in Düsseldorf. Mit
seinen einzigartigen und eigens entwickelten
Konzepten, konnten bereits mehr als 5.000
Privat- und Gewerbekunden deutschlandweit
gewonnen werden.

Team wird hier groß geschrieben und so
lernen alle voneinander, wachsen
miteinander und bereichern den Arbeits-
alltag. Weiterbildungen sind für unseren
Kunden selbstverständlich, sodass sich jeder
individuell einbringen und verwirklichen kann.

Werde Teil dieses Teams und gestalte den
Erfolg aktiv mit.

UNSER KUNDE BIETET DIR

eine offene, vertrauensvolle Arbeitsatmosphäre
in einem kompetenten, engagierten Team
faire Vergütung und flexible Arbeitszeiten,
mobiles Arbeiten möglich
individuelle Weiterbildungs- und
Entwicklungsmöglichkeiten, genau auf dich
abgestimmt
weitere Vorteile wie z.B. betriebliche
Altersvorsorge, Krankenversicherung
viele Möglichkeiten der Mitgestaltung
regelmäßige Team- und Firmen-Events (z.B.
Business-Brunch, Social Walks, Personaltraining
uvm.)
Bürohunde sind herzlich willkommen

DEIN PROFIL

eine abgeschlossene Ausbildung als
Versicherungsfachfrau/-mann,
Versicherungskauffrau/-mann oder eine
vergleichbare Qualifikation
gute MS-Office Kenntnisse
ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung
sowie gute Kommunikationsfähigkeiten
hohes Engagement, Teamfähigkeit und
Einsatzbereitschaft

     Als branchenunabhängige Personalberatung leben wir
unseren Leitsatz.Verbindlichkeit, Freundlichkeit und offene
Kommunikation sind für uns die Schlüssel, um mit unseren
Kund:innen und Kandidat:innen auf Augenhöhe in Richtung
eines gemeinsamen Erfolges zu arbeiten. Dabei nehmen wir
die Bedürfnisse und Wünsche unserer Kandidat: innen ernst.

STANDORT: DÜSSELDORF 

STARTZEITPUNKT: SOFORT

STELLE: VOLLZEIT

VERSICHERUNGSKAUFFRAU SCHWERPUNKT
VERTRAG (M/W/D) 

Tanja Jeromin

E-Mail tanja.jeromin@jeromin-personal.de

Telefon 01522 76 14 226


